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Beschreibung der Geschäftsidee 
 
 
Geschäftsidee 
Beschreiben Sie Ihre Geschäftsidee! Was war der Ausgangspunkt für die Geschäftsidee? Wie ist der aktuelle Status (Idee / 
Konzeptphase / Prototyp)? Was treibt Sie und/oder das Team an, sich mit der Geschäftsidee zu befassen? Worin besteht die 
Innovation bzw. das Einsparungs- oder Wachstumspotenzial, das Ihre Idee bietet?  
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Zielgruppe 
Wer ist der Kunde bzw. sind die Kundengruppen für Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung? Beschreiben Sie Ihre potenzielle 
Zielgruppe und deren Bedürfnisse. Welches grundsätzliche Kundenproblem löst Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung?  
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Kundennutzen / Alleinstellungsmerkmal 
Welchen Nutzen bietet Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung einem potenziellen Kunden? Worin liegt die Neuheit Ihrer 
Geschäftsidee? Gibt es ein Alleinstellungsmerkmal Ihrer Geschäftsidee? Welchen Informations- oder Zeitvorsprung haben Sie 
gegenüber potentiellen Nachahmern bzw. existierenden Konkurrenten? Lässt sich Ihre Innovation vor Nachahmern schützen?  
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Marktsituation 
Beschreiben Sie den Markt, in dem Ihr Produkt Nutzen stiftet! Wie groß ist der Markt (lässt er sich in Zahlen ausdrücken)? Ist 
der Markt wachsend, schrumpfend, gibt es eine spezielle Marktnische oder wichtige Trends, die man in diesem Markt 
beobachten / erwarten kann? Wie sieht die Wettbewerbssituation aus? Welche Anbieter agieren bereits am Markt? Gibt es 
Konkurrenzprodukte bzw. Alternativen zu Ihrer Lösung?  
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Vermarktungsansatz 
Wie wollen Sie in den Markt eintreten? Gibt es Markteintrittshürden, die Sie überwinden müssen? Wie sollen Kunden gewonnen 
und überzeugt werden? Gibt es bereits Ideen zum Preis, zu Absatzkanälen und der Kommunikationspolitik? 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Umsetzung der Idee 
Welche nächsten Schritte sind geplant / notwendig?  
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